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MODULO A – GLI STRUMENTI DI CALCOLO 

Unità 1 – Rapporti e proporzioni, calcolo percentuale 

 Equivalenze 
 Arrotondamenti 
 Relazioni tra Grandezze 
 i rapporti e le proporzioni; 
 il calcolo percentuale; 
 il calcolo percentuale sopracento; 
 il calcolo percentuale sottocento. 

Sono stati svolti esercizi applicativi su: 

 Equivalenze 
 Arrotondamenti 
 Relazioni tra Grandezze 

 proporzioni; 
 percentuali dirette e inverse; 
 problemi con aumenti e diminuzioni percentuali; 



Unità 2 – Riparti proporzionali 

 i riparti proporzionali 

Sono stati svolti esercizi su: 

 semplici problemi di riparto. 

 

MODULO B – L’AZIENDA 

Unità 1 – L’attività economica e l’azienda 

Sono stati trattati i seguenti argomenti: 

 l’attività economica; 
 l’azienda come strumento dell’attività economica; 
 l’azienda di produzione; 
 la classificazione delle aziende di produzione. 

Sono stati approfonditi: 

 bisogni, beni e servizi; 
 attività economica; 
 produzione diretta e indiretta; 
 aziende di produzione, aziende di erogazione e aziende composte; 
 imprese industriali, commerciali e di servizi. 

Unità 3 – Azienda: persone, localizzazione e organizzazione 

Sono stati trattati i seguenti argomenti: 

 le persone nell’azienda; 
 le scelte di localizzazione; 
 l’organizzazione dell’azienda. 

Sono stati approfonditi: 

 soggetto giuridico e soggetto economico; 
 imprenditore e collaboratori dell’impresa; 
 fattori che influenzano la localizzazione aziendale; 
 funzioni aziendali; 
 organigramma; 
 struttura organizzativa elementare, funzionale e divisionale. 



MODULO C – GLI SCAMBI COMMERCIALI 

Unità 1 – La compravendita 

Sono stati trattati i seguenti argomenti: 

 le imprese commerciali e le loro funzioni; 
 le categorie di imprese commerciali; 
 il contratto di vendita; 
 le fasi della compravendita; 
 le fasi delle operazioni di e-commerce; 
 gli elementi del contratto di vendita; 
 il tempo di consegna della merce; 
 il luogo di consegna della merce; 
 il prezzo di vendita in funzione del luogo di consegna; 
 l’imballaggio; 
 le clausole dell’imballaggio; 
 il tempo di pagamento; 
 il luogo e gli strumenti di pagamento. 

Sono stati svolti esercizi su: 

 clausole contrattuali; 
 elementi essenziali e accessori del contratto; 
 calcolo del prezzo; 
 condizioni di consegna e pagamento; 
 strumenti di pagamento. 

Unità 2 – L’Imposta sul Valore Aggiunto 

Sono stati trattati i seguenti argomenti: 

 l’aspetto fiscale della compravendita: l’IVA; 
 i presupposti dell’IVA; 
 la classificazione delle operazioni ai fini IVA; 
 il calcolo dell’IVA; 
 la liquidazione e il versamento dell’IVA; 
 gli adempimenti IVA. 

Sono stati svolti esercizi su: 

 calcolo dell’IVA; 
 imponibile e imposta; 
 operazioni imponibili, non imponibili, esenti ed escluse; 
 liquidazione IVA; 
 IVA a debito e IVA a credito. 



Attività pratiche svolte 

Durante l’anno scolastico sono stati svolti: 

 esercizi di calcolo percentuale; 
 problemi su peso lordo, peso netto e tara; 
 problemi su costo, ricavo e utile; 
 esercizi su proporzioni e riparti; 
 esercizi sulla classificazione delle aziende; 
 esercizi sulle funzioni aziendali e sugli organigrammi; 
 esercizi sulla compravendita; 
 esercizi sul calcolo dell’IVA; 
 esercitazioni guidate e verifiche scritte. 

 

Nota metodologica: A causa delle tempistiche di assimilazione dei contenuti da parte del gruppo 
classe, il modulo relativo a “ I documenti della compravendita: la Fattura” non è stato 
pienamente sviluppato e sarà oggetto di riallineamento all'inizio dell'anno scolastico successivo." 
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